
Sie sind eine vertriebsstarke Persönlichkeit mit Leidenschaft für die Betreuung von 
Businesskunden? Sie sind auf der Suche nach einem abwechslungsreichen Tätigkeitsfeld in einer 
Branche mit Zukunft? Dann setzen Sie Ihren nächsten Karriereschritt bei unserem Kunden – 
einem verlässlichen, und technologiesicheren IKT-Lösungsanbieter!  
 
Zur Verstärkung des Sales Teams wird eine dynamische Persönlichkeit mit Spirit für den Vertrieb 
(Schwerpunkt Großraum Graz, Steiermark) gesucht. Ihre Vertriebstätigkeiten organisieren Sie 
vom Home-Office aus.  
 
Ihre zukünftigen Aufgaben:  
• Betreuung der Bestandskunden im TOP-Kundensegment sowie Generierung von Geschäfts- 
  potentialen 
• Verantwortung für den aktiven Vertrieb von komplexen Netzwerk- und Kommunikations- 
  lösungen (Datacenter, Internet, VoIP, …) 
• Vorstellung des umfangreichen Lösungsportfolios und Begleitung der Kunden in die gemeinsame  
  digitale Zukunft 
• Enge Zusammenarbeit mit den internen Projektteams/dem Presales 
• Regelmäßiges Reporting an die Geschäftsführung 
 
Ihr Profil:  
• Abgeschlossene betriebswirtschaftliche und/oder technische Ausbildung 
• Berufserfahrung im B2B-Vertrieb (idealerweise im Bereich beratungsintensiver komplexer  
  Lösungen) 
• Affinität für Innovations-/Digitalisierungsthemen  
• Fähigkeit, technische Konzepte und Zusammenhänge auf hohem Niveau zu erklären 
• Netzwerker/in mit ausgeprägter Kundenorientierung und Can-Do-Einstellung 
• Kommunikationsstarke Persönlichkeit mit professionellem, gewinnendem Auftreten 
 
Das wir Ihnen geboten:  
• Sicherer Job in einem Tätigkeitsfeld, das zunehmend an Bedeutung gewinnt 
• Großartiger Teamspirit, der auch im Home-Office spürbar ist 
• Constant Learning mit zahlreichen Möglichkeiten und Angeboten innerhalb des Unternehmens 
• Diverse Benefits und Sozialleistungen (betriebliches Gesundheitsförderprogramm,  
  Mitarbeiterrabatte u.v.m.)  
• Monatsbruttogehalt ab € 3.400,00 (zzgl. leistungsabhängiger Komponente).  
  Eine deutliche Überzahlung ist, abhängig von Qualifikation und Erfahrung, vorgesehen. 
 
Unser Kunde freut sich auf eine gemeinsame Zukunft mit Ihnen! 
Bei Interesse senden Sie bitte Ihre aussagekräftige Bewerbung unter Angabe der KennNr. 21.1250 
an catro.sued@catro.com. Unsere Beraterinnen Frau Mag. Sylvia Müller-Trenk und Frau Veronika 
Kolinkova, MA stehen Ihnen für detaillierte Auskünfte gerne zur Verfügung. Eine diskrete Hand
habung ist selbstverständlich.  
 
Wir weisen darauf hin, dass Ihre Bewerbung an unseren Auftraggeber weitergeleitet wird.  
Sperrvermerke werden berücksichtigt.
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