
BT-Wolfgang Binder GmbH hat in den letzten 20 Jahren als zuverlässiger und erfahrener 
Generalunternehmer in der Realisierung von Anlagen in den Bereichen Mineral- und 
Fördertechnik sowie Umwelttechnik überzeugt. Da wir zukünftig unsere internationale 
Marktpräsenz noch weiter ausbauen werden, suchen wir im Zuge des kontinuierlichen 
Wachstums für die Marke BTW Plant Solutions - Sparte Mineral- und Aufbereitungstechnik 
eine dynamische und technisch versierte Vertriebspersönlichkeit.  

Ihre Aufgaben  
• Neukundenakquisition sowie Betreuung der bestehenden Kunden
• Beobachtung und Analyse des Marktes
• Erstellung sowie Durchführung von Präsentationen und Beratung der Kunden vor Ort
• Identifikation und Analyse von Kundenanforderungen
• Erarbeitung von Angeboten, Termin- und Zahlungsplänen
• Potentialabschätzung von Projekten
• Vertragsgestaltung und Führen von Vertragsverhandlungen 
• Weltweite Reisetätigkeit mit Schwerpunkt Europa
• Enge Zusammenarbeit mit Projektleitung und Marketing

Ihr Profil

• Abgeschlossene technische Ausbildung (HTL, FH, Universität)
• Mehrjährige Vertriebserfahrung im Maschinen- und Anlagenbau sowie in der  
  Aufbereitung von Mineralien
• Verhandlungssichere Englischkenntnisse
• Kenntnisse einer weiteren Fremdsprache von Vorteil
• Freude am Kundenkontakt und Abschlussstärke
• Sicheres, kompetentes Auftreten und ausgeprägte Kommunikationskompetenz 
• Eigeninitiative, proaktive Arbeitsweise und Ergebnisorientierung
• Unternehmerische Denkweise und Durchhaltevermögen
• Hohe Reise- und Einsatzbereitschaft 
 
Unser Angebot

• Eine abwechslungsreiche, herausfordernde Position eingebettet in ein erfolgreiches  
  und erfahrenes Team
• Hervorragende Weiterbildungsmöglichkeiten und ein innovatives, zukunftsorientiertes  
  Unternehmensumfeld
• Ein Jahresbruttogehalt ab € 60.000,00 brutto – je nach Qualifikation und Berufs- 
  erfahrung ist eine Überzahlung vorgesehen – zuzüglich Dienstwagen

Unsere Personalberaterinnen, Frau Mag. Sylvia Grote und Frau Gabriele Hödl stehen Ihnen 
gerne für nähere Auskünfte zur Verfügung und freuen sich auf Ihre aussagekräftigen  
Bewerbungsunterlagen, die Sie bitte unter Angabe der KennNr. 90.8291 an  
catro.sued@catro.com schicken. Eine diskrete Handhabung Ihrer Bewerbung ist für uns 
selbstverständlich!
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