
Unser Auftraggeber ist ein internationales Big-Player Unternehmen aus der Logistik- 
branche. Zur Verstärkung des Vertriebsteams wird am Headquarter in Graz ein*e 
kompetente*r Sales Manager*in gesucht 
 
Ihre Aufgaben  
• Fachlich kompetente Beratung und Betreuung internationaler Kunden 
• Ausarbeitung technischer Angebote im Anlagenvertrieb 
• Zusammenarbeit mit Vertriebsinnendienst bei der Konzepterstellung und Detailplanung 
• Verantwortung über die Angebotsprojekte in Abstimmung mit Vertriebsteam vor Ort 
• Kooperation und Koordination mit Auslandsniederlassungen 
• Sicherer Projektabschluss mit besonderem Augenmerk auf die umfassende Betreuung  
  des Kunden 
 
Sie bringen mit  
• Abgeschlossene höhere technische/wirtschaftliche Ausbildung (HTL, FH, TU) in  
  Maschinenbau, Wirtschaftsingenieurwesen, Automatisierungstechnik o.Ä 
• Mehrjährige einschlägige Berufserfahrung im internationalen technischen Projektvertrieb 
• Erfahrung im Bereich automatisierter Lagerlogistik und branchenspezifischer  
  Logistikprozesse wünschenswert 
• Sehr gutes Verständnis technisch-kaufmännischer Zusammenhänge und kostenbewusstes      
  Denken 
• Präsentationssicherheit und Verhandlungsfähigkeit 
• Sehr gute Deutsch- und Englischkenntnisse, weitere Sprachen von Vorteil 
• ACAD Kenntnisse vorteilhaft 
• Freude am Verkauf und Beratungstätigkeiten 
• Bereitschaft zu internationalen Dienstreisen 
 
Freuen Sie sich auf  
• Ausgezeichneter Arbeitgeber mit internen Entwicklungsmöglichkeiten 
• Innovatives Arbeitsumfeld auf höchstem technologischem Niveau 
• Zahlreiche Social Benefits (kostenloser Parkplatz, Mitarbeiterrabatte,  
  Gesundheitsmanagement, Events, individuelle Weiterbildung etc.) 
 
Für diese Position gilt ein Richtwert von € 3.500,00 pro Monat. Entsprechend Ihrer  
Erfahrung und Qualifikation wird im Bewerbungsprozess das tatsächliche Gehalt  
festgelegt und kann daher deutlich höher ausfallen. 
 
Sie sind bereit für eine neue Herausforderung?  
Dann bewerben Sie sich am besten gleich jetzt direkt per Mail (catro.sued@catro.com)  
unter Angabe der KennNr. 10.6080. Unser Berater Valerian Schrauf, MSc  gibt Ihnen  
gerne nähere Informationen und beantwortet Ihnen Ihre offenen Fragen!

CATRO ist ein Personalberatungsunternehmen. Wir weisen darauf hin, dass Ihre Bewerbung 
partnerschaftlich mit unserem Kunden abgestimmt wird. Sperrvermerke werden selbstver-
ständlich berücksichtigt - wir legen höchsten Wert auf Diskretion.

SALES MANAGER (M/F/D)

CATRO
  personalberatung 
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Schillerplatz 4
  8010  Graz
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